People

direct dialogue company

SPELREGELS:

ledere nieuwe donateur = + 1 kruisje ledere opzegger = - 1 kruisje
Kwaliteit werving ledere klacht/verkeerde voorlichting
(verkeerde voorlichting wordt gestraft): werver = - 3 kruisjes

: : KWF
ledereen verdient een morgen KANKER &c’}%
BESTRIJDING
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PERIODE: ZATERDAG 19 NOVEMBER 2011
T/M ZATERDAG 17 DECEMBER 2011

BATTLE DER VESTIGINGEN

(over gehele periode):

Welke vestiging laat als eerste 750
nieuwe donateurs opstaan in de strijd
tegen kanker?

Prijzen (bij behalen 750 netto kruisjes):

1. € 400,- budget
te besteden aan je vestiging

2. € 300,- budget
te besteden aan je vestiging

3. € 200,- budget
te besteden aan je vestiging

. € 150,- budget
te besteden aan je vestiging

. € 100,- budget
te besteden aan je vestiging

BATTLE DER WERVERS (per week):

Wie zijn de beste drie wervers uit
de vestiging?

Hierbij wordt gekeken naar het hoogste
gemiddelde aantal donateurs over twee
keer werken. Werkt een werver vaker
dan twee keer in een week, dan tellen
alleen zijn/haar twee beste resultaten.

Prijzen (per week te verdienen):

1. een tegoedbon naar keuze
t.w.v. € 100,-

2. een tegoedbon naar keuze
t.w.v. € 50,-

3. een tegoedbon naar keuze
t.w.v. € 25,-

_ _ KWF
ledereen verdient een morgen KANKER &T%

BESTRIJDING




